
Найчастіші запитання щодо платформ для жителів Балкан

1. Чому варто бути учасником платформи BalkanResidents.com та частиною

спільноти Forresidents?

Усі  мешканці,  які  входять  до  числа  перших  5000  учасників,  завжди

сплачуватимуть знижений членський внесок у майбутньому, оскільки вони з

самого  початку  розпізнали  ідею,  яка  допоможе  їм  забезпечити  програму

лояльності та сприяти інтеграції в нову громаду. Такі ж знижки завжди будуть

доступні для всіх членів Бізнес-клубу, членів BRBC, а також усіх Партнерів,

Спонсорів, які приєднаються до нас до 31 грудня 2026 року.

2. Чому варто стати членом Бізнес-клубу балканських резидентів (член BRBC)

зараз?

Перші  5000  членів  BRBC  завжди  сплачуватимуть  однаковий  щорічний

членський  внесок.АДля  всіх  них  буде  розроблено  спеціальний  план  на

наступні  5  років,  а  в  майбутньому  (через  2  роки)  вони  матимуть  більші

знижки від усіх наших Партнерів та Спонсорів, тому бути серед перших 5000

членів BRBC буде багаторазово варте того.

3. Яка різниця між Членом та Членом Бізнес-клубу (BRM та BRBC)?

БРМ–Учасник  користується  інформацією  з  усіх  порталів,  має  можливість

спілкуватися на  форумі  учасників,  може ставити запитання адміністратору

порталу.  Він  може  коментувати  новини,  висловлювати  свою  думку  та

пропозиції  щодо покращення роботи спільноти,  брати участь у  поширенні

ідей  та  отримання  прибутку,  а  потім  стати  бізнес-учасником  (учасником

BRBC),  заробляти  на  платформі  BalkanResidents.com,  приєднавшись  до

маркетингової команди.

БРБК– Учасник має всі переваги члена BRM, а також знижки від усіх наших

Партнерів та Спонсорів, спілкування в чаті BBC PULS, розміщення оголошень

за  посиланням  JOBS,  написання  та  публікація  ваших  постів  у  BBC-Puls,

рекламування вашого продукту чи послуги на BalkanResidents.com, а також

розміщення оголошень про туризм та нерухомість, продаж та купівлю всіх

продуктів.  Учасник  BRBC має  можливість  користуватися  приміщеннями та

перевагами Бізнес-клубів на всій платформі, брати участь у призових іграх,



які  BRBC організовуватиме кожні 90 днів,  використовувати платформу для

реклами свого бізнесу з винагородою порталу, можливість стати Партнером

або Спонсором у  майбутньому зі  знижками (якщо ви  входите  до  перших

5000  учасників  BRBC).  Члени  BRBC  завжди  матимуть  можливість  стати

ЗОЛОТИМ членом BRBC (після 3 років безперервного членства) та отримати

ще більші знижки на послуги та продукти наших Партнерів та Спонсорів, а

коли вони стануть ДИАМАНТОВИМ членом BRBC (після 5 років членства без

перерви!),  члени  сплачують  лише  50%  від  ціни,  зазначеної  у  Прайс-листі

порталу BalkanResidents.com, тоді як після 7 років безперервного членства

вони отримують статус Почесний член БізнесуКлуб(Довічно - учасники LT) та

припиняє сплату членських внесків до Бізнес-клубу – найвищого статусу в

Бізнес-клубі  після  Правління  Бізнес-клубу.  Це  єдиний  статус  з  правом

успадкування перших родичів, або тих, кому його надано власником статусу,

його не можна продати..

4. Чи можу я одразу стати членом LT?

Ні, вам доведеться чекати щонайменше 7 років на цей статус LT Members, і

цей статус ніколи не можна буде придбати на початку..

5. Чи можу я придбати – сплатити одразу за статус GOLD BRBC або DIAMOND

BRBC?

ЗОЛОТИЙ  BRBC  автоматично  стає  лише  ЗОЛОТИМСспонсор,  максимум  2

члени щороку.

Окрім членства в Раді Бізнес-клубу, DIAMOND BRBC лише спочатку отримує

Генеральне спонсорство платформи BalkanResidents.com та отримує 5 місць

у цьому членстві (5 членів DBRBC протягом 7 років).

6. Чи можу я одразу сплатити за цими акційними цінами протягом 2-4 років

та заощадити понад 63% на рік членства? (наразі це 70 євро, а повна ціна —

190 євро за 12 місяців)

Так, ця можливість існує лише для перших 5000 членів BRBC на Балканах,

адже саме так ми винагороджуємо всіх тих,  хто входить до числа перших

5000 членів BRBC, які довірилися нам..



7. Як  мені  дізнатися,  чи  я  серед  перших  5000  учасників  BRBC,  і  які  ще

винагороди я отримаю в майбутньому на платформі?

Тільки перші 5000 учасників BRBC завжди матимуть більші знижки завдяки

своїм QR-кодам, і ми почали членство з 5000 у зворотному порядку, просто

щоб  ви  знали,  всі  наші  партнери  мають  безкоштовне  членство  протягом

першого  року,  і  це  число  вже  зменшується  щодня.TheНаші  спонсори

отримують  від  1  до  5  місць  у  спільноті  членів  BRBC-тож  поспішайте  та

скористайтеся  цими  величезними  знижками  (понад  63%)  стати  нашими

першими членами BRBC. Доки ви не станете членом BRBC, ви не знатимете,

наскільки великою є поточна спільнота членів BRBC, і коли загальна кількість

членів  спільноти  перевищить  10  000,  лише  перші  5000  членів  BRBC

отримають у подарунок кільце з логотипом BRBC, і більше таких подарунків

не буде, доки кількість членів спільноти не перевищить 20 000.

8. Як  стати  партнером  або  спонсором  платформи  ForResidents  або

BalkanResidents?

Просто  виберіть  країну  (наприклад,  для  residents.me)  та  надішліть

електронного листа адміністратору, висловіть своє бажання та поясніть, чому

ви хочете стати партнером або спонсором. Обов’язково вкажіть, яку знижку

ви хочете надати резидентам на платформі, і ви отримаєте від нас відповідь

протягом 48 годин, двох робочих днів.ВажливоЯкщо ви хочете стати прямим

спонсором  BRBC,  пропонуючи  місце  у  вашому  ресторані,  готелі  чи

конференц-залі  для  членів  BRBC,  напишіть  безпосередньо  на  адресу

founder@balkanresidents.com і  лише  тоді  ви  пишете  на  цю  електронну

адресу.

Якщо ви хочете стати спонсором, у прайс-листі платформи вам пропонуються

спонсорські  послуги від 400 євро до 12 000 євро.  Виберіть потрібний вам

варіант  спонсорства  та  напишіть  електронного  листа  на

адресуsponsor@balkanresidents.com  а якщо ви хочете стати партнером лише

шляхом  надання  знижок  на  ваші  послуги  чи  товари,  зв’яжіться  з  нами

електронною поштою за адресою partner@balkanresidents.com.

9. Чи можу я перейти з статусу Партнера до Спонсора і які знижки я отримаю?

Так, ви завжди можете стати спонсором платформи та порталу, але тоді вам

потрібно  написати  електронного  листа  на  адресу

clubboard@balkanresidents.com  і залежно від того, коли ви висловите своє



бажання стати Спонсором, Рада Бізнес-клубу протягом 72 годин або трьох

робочих  днів  відповість  вам,  які  знижки  ви  можете  отримати  та  які

зобов’язання чекають на вас як Спонсора.

10.Коли ми, як члени BRBC, зможемо використовувати приміщення BRBC для

зібрань зареєстрованих груп, і коли все це розпочнеться?

Ви  матимете  можливість  ознайомитися  з  усією  інформацією  про  роботу

Бізнес-клубу та його функціонування уНовинипосилання, а також на наших

сторінках  у  Facebook  та  Instagram,  а  також у  LinkedIn,  тож  будьте  в  курсі

подій, слідкуйте за нами в соціальних мережах.

11.Коли почне роботу радіо- та телестанція BRBC Butterfly 12 мовами?

Готуються перші канали на YouTube, які спочатку будуть лише англійською та

кількома  іншими  мовами,  а  також  планується  відкриття  Butterfly  TV  та

радіостанції. У вихідні ми транслюватимемо 2-годинні програми 12 різними

мовами, і все залежить від вас. Цей проект має мегаломанічний характер, у

перші  24  місяці  величезні  інвестиції,  але  згідно  з  нашим  бізнес-планом,

Butterfly  ITV  &  Radio  запрацює  через  два  роки.  Це  також  залежить  від

існуючих  ITV,  які  можуть  запропонувати  нам  співпрацю  та  партнерство  в

проекті, і ми вже ведемо переговори з кількома з них.

12.Як фінансується платформа а що тебе цікавить?

З  самого  початку  платформа  фінансуватиметься  ЛИШЕ  З  ЧЛЕНСЬКИХ

ВНЕСКІВ, оскільки ми одразу повідомляємо всім Партнерам та Спонсорам,

що відмовляємося від комісій у всіх програмах лояльності, які ми створюємо

на порталах та платформах, саме для того, щоб мешканці могли отримувати

більше переваг від їхніх послуг та продуктів. Так є зараз і так буде завжди. Це

також включено до Статуту Бізнес-клубу, а гроші від Спонсорів та Партнерів

будуть використані виключно для рекламних акцій, маркетингу та зустрічей

мешканців по всіх Балканах.


